Date : le 177 Novembre 2009

Page: 24
Série:

Rubrique : INDUSTRIE
Editeur : Marie-Annick DEPAGNEUX

LesEchos

uund:m de I'Economie

L'entreprise se pose en pble de
regroupement des sous-trai-
tants

de l'aéronautique.

DE NOTRE CORRESPONDANTE A LYON.

Airia, PME lyonnaise de mécani-
que et tdlerie forte de 490 colla-

Le mécanicien Airia étudie
une demi-douzaine d’acquisitions

borateurs, s'est offert 6 sociétés
en deux ans. Et le retournement
de la conjoncture ne tempére
pas ses ardeurs. Au contraire.
« Parmi les mombreux dossiers
que l'on me soumnel, j'en ai sélec-
tionné une demi-douzaine os-
cillant entre 3 et 40 millions

d'euros de chiffre daffaires. Je
suis sollicité par les dirigeants
eux-mémes, les donneurs dordres
et des banques », commente
Jean-Frangois Dubant, Le fon-
dateur et PDG d'Airia espére
pouvoir concrétiser deux opéra-
tions début 2010.

Une base « low cost » en Asie
Dans cefte perspective, les 6 in-
vestisseurs financiers, entrés
dans son capital en 2006 pour
lui donner les moyens de s'enga-
ger dans une stratégie de crois-
sance externe, s‘apprétent a
réinjecter des liquidités. La
somme pourrait asser les
lOmﬁHumd’emsiépnémaa!m
De fait, une des cibles les plus
significatives est basée en Asie,
ol l'entreprise souhaite installer
une base « low cost » afin de ser-
Vir ce continent.

Dans la méme optique, mais
cette fois-ci en Am , elle
ouvrira l'année p e dans
le centre du une unité

de 20 a 30 salariés, située a mi-

chemin entre Bombardier et la
Snecma. Parallélement, 'unité
tunisienne achetée il y a quatre
ans monte en puissance et
compte aujourd’hui une soixan-

taine d'ouvriers. « La pression
que naus subissons sur les prix et
la parité euro/dollar nous obli-
gent a réduire nos coits », plaide

le patron.

A la faveur des emplettes ef-
fectuées depuis 2007, dont Ma-
zeres Aviation et Fibres de Berre,
Airia est désormais fournisseur
demngrllndﬁlrbusetd'ﬂmump-
ter. Uaéronautique lui assure les
deux tiers de ses revenus, le
reste est réalisé avec la SNCF
(remplacement de piéces
d'usure) et les équipementiers
du secteur pétrolier. « Nous
pourrions étendre nos activités
au_ nucléaire, au rraitement de

stnfau peut-étre méme reﬁrm
bureau déiudes » liche
Tean» rangois Dubant.

Son objectif & cing ans lui fait
espérer 150 millions d'euros de
ventes consolidées malgré le re-’
flux de cette année a 50 mil-
lions, contre 55 millions un an
plus tbt. « Laccroissement du pé-
rimétre n'a pas compensé la
baisse des commandes. Nous
nantieipons pas de redémarrage
avant 2011 », condud il. Néan-
moins, il engrange des muni-
tions pour la suite.
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